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“ProSalud en Casa” permite que sus usuarios
(pacientes), reciban una atencion mas
personalizada y mas humana, ya que evita que
en la mayoria de casos se movilicen hasta un
centro de salud y tengan que soportar colas
antes de recibir un tratamiento medico.

"ProSalud en Casa” se enmarca en el
segmento del servicio de la salud, brindando la
oportunidad de conectar de manera mas
cercana a medicos y pacientes de manera
geolocalizada
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“ProSalud en Casa” permite conectar a los
profesionales medicos Iindicados con los
usuarios del app de manera mas cercana y con
el menor consumo de tiempo posible.

“ProSalud en Casa” Los usuarios del app solo
escogen la especialidad medica que necesitan
y se visualizara una lista de doctores, de |la cual
podran escoger a su doctor de preferencia en
base las referencias que les brinda la aplicacion
y también en base a la factibilidad econdmica
del paciente.
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“"ProSalud en Casa”

permite descentralizar

al Capital Humano

"Medicos a diferentes

provincias y
comunidades en el
interior del pais.

I’romover las
teleconsultas

Brindar
informacion
valiosa sobre
consejos de salud
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Sector Corporativo:
brindar la posibilidad
de atencion de
doctores en las

oficinas o
instalaciones de la

empresa a sus
trabajadores.
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Guillermo Quintana

CEO Proemprender & Director Global Expansion Franquicia

MBA School of Business and Economics — Campbellsville University, IKentucky USA (Summa Cum
Laude).

Licenciado en Adm de Empresas énfasis en Marketing y Finanzas | Universidad de Lima).
[Posgrado Gerencia Publica.

Estudios en [Protocolos de Bioseguridad COVIDI9 ambito empresarial. Premio Orgullo Peruano
2013. Pionero promotor del modelo de Las Microfranguicias’.

Cursos de especializacion en Importacion de Equipos Medicos & Productos Farmaceulticos.
Director de Expansion Franquicia Peru & Latinoamerica .

CEQO de Proemprender Escuela de Emprendimiento & Innovacion.

Autor del Libro "Expansion Franguicia- Marcas que se expanden.

Autor del Libro "El Camino hacia el Progreso” auspiciado por Fundacion Ananos AJE Group Big
Cola ; texto especializado en emprendimientos empresariales; inclusion Ananciera a través de
microcréditos y asociatividad empresarial aplicando el concepto de Microfranquicias.

Miembro de la International Franchise Association IFA USA (2016-2017).

Seleccionado entre los 20 mejores Lideres Emprendedores del planeta en el Mundo de las
Franquicias por Asociacion Internacional de Franquicias IFA ( Washington DC) en la Competencia

Global de Negocios Franquiciables NextGen San Antonio Texas USA ([ Febrero 2016).
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Dra. Karina Pedraza IKalieska Arroyo Romulo Pavel Zamora

Medico especialista hematdlogo Eohctilor Pravectas de Sakid

Meza Deisy IKatia Tellez Alejandro Sanchez Dr. Estéfano Medrano

Directora Sector Médico Dental Meédico Cirujano Director Medicina Geriatrica Meédico Cirujano
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Cita a Domicilio

Cita a Clinica

VideoConsulta




Indicadores de mercado

Segun DIGEMID los
peruanos gastan mas de

S/.11.000
Millones

anualmente en salud

(Consultas, Medicamentos, Hospita-
lizacion, cirugias, analisis, rayos X,
Tomografas, servicio dental, aten-
cion de partos, vacunas, entre olros)

Asumiendo que el

207

son gastos en
consultas medicas

S/ 2,200

Millones anualmente
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La cuota de mercado
que se proyecta lograr

con la
APP Prosalud en casa

es de

257



Crecimiento de Alcance [PProsalud en casa
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4to ano | 5to ano
distritos de Lima distritos de Lima
6 provincias 8 provincias
Premisas:

Se considera 5% de crecimiento anual en ventas

Se considera un total de 43 distritos en Lima Metropolitana
Tasa de interés considerado para los analisis : 10%

Se estima que en el primero ano se operara en 6 distritos.

PACIFICO
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Flujo de caja Proyectado 5 anos

Flujo de Caja Proyectado "Prosalud en casa”
s $/.5,851,000 / -
6,000,000.00 Sl celne ' i
5,000,000.00 | V4§ é
3,000,000.00 |I ~ ; |
2 000.000.00 ¥ ‘ |
0.00 - \ J
M Afo 1 Afio 2 Afio 3 Afio 4 Afio 5 ;
-1,000,000.00 :
-2,000,000.00
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Indicadores Financieros de Inversion

Indicadores de evaluacion de inversion “Prosalud en casa” Indicadores #

TIR 213% , \ €’ '.

Valor presente neto (tasa 10%) 5/10,174, 200. 08 '. "oy .'I

[Payback 1.04 anos
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Info@prosalud.com.pe
Www.prosalud.com.pe
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